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" Dar Handelsvertreter in der Praxis

mit RA Mag. Jakob Molzbichler, LL.M. (Columbia)

IHR NUTZEN

Sie haben sich bereits fur eine Vertriebsstruktur mit Handelsvertretern entschieden und méchten nun detailliertes ,Know-how"
fur die effektive und wirtschaftliche Gestaltung von Handelsvertretervertrdgen aufbauen. In diesem Seminar erlernen Sie
anhand von Praxisbeispielen und Mustervertragen Risiken fruhzeitig zu erkennen und mittels durchdachter rechtswirksamer
Vertr&ge konsequent zu minimieren.

Neben den allgemeinen Regelungen fiir Handelsveriretervertrége wird im Seminar auch auf spezielle Anforderungen an Verirdge
mit ausléindischen Handelsvertretern eingegangen, sowie auch der Konsignationslager- oder Auslieferungsvertrag anhand von
Musterbeispielen behandelt.

SEMINARINHALTE
B Handelsvertretervertrag B Der Handelsvertreter als Arbeithehmer
anhand eines Musterverirags oder als Selbststéindiger

- Pflichtenkatalog des Handelsvertreters
und Geschdaftsherrn

l SPECIAL: Der Konsignationslager-
oder Auslieferungsvertrag
- Exklusivitaiten: Produkte, Gebiete efc. (inkl. Mustervertragsbesprechung)

- Wettbewerbs- und Konkurrenzverbot - Verfragsgegenstand

- Provisionsanspruch (Provisionen: Welche gibt es? - Pfiichten der Verfragspartner

Wann ist die Provision fallig? Bucheinsichtsrechte etc. - Eigentumsrecht

- Vollimachten (z. B. Abschlussvollmacht) - Lagerauffullung

- Delkrederehaftung und Entnahmen

- Geheimhaltungsklauseln, IP-Rechte efc. - Abrechnung

- Beendigung des Handelsvertretervertrags, - Versicherung WA pden: "
Ausgleichsanspruch und dessen Ausschluss - Dauer und FOL\\D@\SPM '

- Rechtswahl, Gerichtsstand Beendigung vort(®% prynden

B Exkurs: ausléindische Handelsverireter ) \/\/OHLSV\OP

- Was Sie unbedingt wissen mussen
(z. B. Rechtswahl, Ausgleichsanspruch etc.)



Vertriebsvertriige =™

mit RA Dr. Veit Ohlberger, M.Jur. (Oxford)

IHR NUTZEN

Handelsvertreter, Vertragsh&dndler oder doch Franchise? Dieses Seminar gibt Ihnen das Rustzeug, die fur Sie richtige
Vertriebsstruktur zu wahlen und die vertraglichen Grundlagen méglichst optimal zu gestalten. Dabei werden unter anderem
fur diese Vertrdge typische Klauseln, kartellrechtliche Rahmenbedingungen und vertragliche Vorsorgemoglichkeiten zur
besseren Durchsetzung von Anspruchen und zur Vermeidung von Problemen bei gedinderten Umsténden und bei Beendigung

ndher beleuchtet.

Sie wollen ihren Vertrieb auf neue Beine stellen oder rechtlich optimieren? Dann ist dieses Seminar genau das Richtige fiir Sie.

SEMINARINHALTE

Il Die richtige Vertriebsstruktur

Eigenvertrieb: direkt oder Uber Zweigniederlassung
oder Tochterunternehmen?

Handelsvertreter, Vertragshandler,

Kommission&r oder Franchise

Selektiver Vertrieb

Die rechtlichen Knackpunkte des Vertriebs

I Wichtige und typische Vertragsinhalte
- Gebietsschutz
- Wettbewerbsverbote
- Vertragsdauer
- Kundigungsgrinde
- Lagerricknahme
- Rechtswahl
- Gerichtfsstand- oder Schiedsvereinbarung?

[l Aligemeines zur Beendigung von Vertriebsvertrdgen
- Welche Fristen sind zu wahren?
- Welche Kundigungsformen
I6sen welche Rechtsfolgen aus?

Anspriiche aus der Beendigung von Vertriebsvertrdgen
- Nachvertragliche Schadenersatzanspriche
- Nachvertragliche Provisionsanspriche
- Ausgleichsanspruch gemd&B § 24 HVertrG
samt Berechnungsbeispiel
- Ausgleichsanspruch analog zu § 24 HVertrG
samt Berechnungsbeispiel
- Investitionsersatzanspruch gemdaB § 454 UGB

Vertragliche Vorsorge und Beendigungsstrategien
- Bedeutung von Befristung
- Bedeutung wichtiger Kindigungsgrinde
- Bedeutung kartellrechtlicher Compliance
- Vertragliche Ab&nderung von Ausgleichs-
und Ersatzansprichen?
- Gunstigere (Teil-)Rechtswahl
bei Vertragshdndlern und Franchise?
- Absicherung durch Gerichtsstand-
oder Schiedsvereinbarung
- Auflésungsvereinbarungen: wichtige Inhalte & Fallstricke
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D Ich bestelle die Seminarunterlage zu 40 % des Seminarbeitrags,
da ich an der Teilnahme verhindert bin.

W Vertriebsvertrdge
3 \'

"1 10. Juni 2015, Wien

T Ich bestelle die Seminarunterlage zu 40 % des Seminarbeitrags,
daich an der Teilnahme verhindert bin.

Ort ARS Seminarzentrum, SchallautzerstraBe 2-4, 1010 Wien
Uhrzeit Seminar 1 von 9.00-17.00 Uhr / Seminar 2 von 9.15-17.00 Uhr

...und bin einverstanden, dass meine Daten elekironisch gespeichert werden und ich per Fax/ E-Mail Gber
weitere Veranstaltungen informiert werde. Als Gerichtsstand wird Wien vereinbart.

TEILNEHMER/IN B Konzipientin B soutsonwartern

Name /Vorname /Titel
Aufgabenbereich / Abteilung
Tel. Mobil

E-Mail Fax

B o0 B 0020 W uber2oo

Beschdftigte

Branche/ Firma

StraBe, Postfach

PLZ, Ort E-Mail fiir Rechnungsversand

Datum Unterschriff

IHRE INVESTITION / ERMASSIGUNGEN

€ 480,- exkl. USt. (Seminar 1)
€ 540,— exkl. USt. (Seminar 2)

30%  (perTN) ab 10 Teilnehmerinnen eines Unternehmens
10%  (perTN) ab 3 Teilnehmerlnnen eines Unfernehm
20 %*

10 % ErmdBigung bei Buchung beider Seminare! (f. eine Person)

*ErmaBigung nur gegen Vorlage von Legitimation/Bescheid. ErmaBigungen, Rabatte, Friihbucherbonus efc.
sind nicht addierbar!

Gebuhr inkl. Seminarunterlage, BegriiBungskaffee, Erfrischungsgetrtinken, Mittagessen und exkl. 20 % USt.
Anmeldungen werden in der Reihenfolge des Eintreffens und nach MaBgabe freier Plétze berticksichtigt. Wir
ersuchen Sie, nach Erhalt der Rechnung die Teilnahmegebihr bis zum Seminartermin zu Uberweisen.
Seminarunterlagen kdnnen nicht refourniert werden! Die Rechnung wird per E-Mail versendet.

Bitte haben Sie Verstandnis, dass bei Stornierungen ab 14 Tage vor Seminarbeginn 50 % des Seminar-
betrages, bei Stornierungen oder Nichterscheinen am Veranstaltungstag die volle Gebiihr in Rechnung
gestellt wird. Bei jeder Stornierung betrdgt die Bearbeitungsgebiihr € 40,-. Bei einer Umbuchung auf einen
Folgetermin bleibt die urspriingliche Rechnung inkl. der Félligkeit giltig. Zusdtzlich wird eine Gebuhr von
€ 20,- exkl. USt. (ausgenommen am Seminartag: 15 % Aufschlag) in Rechnung gestellt. Stornierungen
konnen ausschlieBlich schrifflich entgegengenommen werden! Selbstverstandlich kdnnen Sie jedoch gerne
eine Ersafzperson nominieren. Die Veranstalter behalten sich vor, Seminare aus wichtigen Griinden zu
verschieben sowie Programménderungen vorzunehmen.

USRI TN

Inhalt / Konzeption: Simone Gumpinger, LL.B. (WU)
Projektorganisation: Carina Osterreicher

TEILNEHMERKREIS

v Sales & Export Mangerinnen und Juristinnen
aus Industrie- oder Handelsunternehmen
v Fahrungskrafte, die in die Gestaltung und Beendigung
von Vertriebsvertragen involviert sind
v GroBhdndlerinnen & Importeurlnnen / Franchisenehmerinnen
v Handelsvertreterlnnen
v Rechtsanwdltinnen

pefails & weitere infys avt
R e e ey



